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RESUMEN LABORAL  

Químico Farmacéutico de la Universidad de Chile, Diplomado en Evaluaciones Económicas de Tecnologías en Salud. U. 
Católica. Diplomado en Gestión de Salud Pública y Privada, U. Andes. Perfil multinacional y amplia experiencia en la 
Industria Farmacéutica, con más de 10  años en la multinacional alemana Bayer S.A.  

Experta en generar y consolidar herramientas fármaco-económicas y estrategias que beneficien los principios de costo-
efectividad y con ello superar las barreras de acceso en los sistemas de salud públicos y privados.  

Relación estratégica con los stakeholders tomadores de decisión para la incorporación de nuevos productos en el 
mercado, con argumentos fármaco económicos. Responsable de diseñar e implementar estrategias de acceso a mercados 
de terapias para enfermedades de alto costo e Incorporar los principales productos de la compañía en los vademécum de 
las principales instituciones de salud.  

Líder cercana, empática, Integra, responsable, perseverante, con alta capacidad de aprendizaje,  tolerancia al trabajo bajo 
presión y alta adaptabilidad a los cambios. Planificación y organización con foco en cierre de acuerdos y toma de 
decisiones. Gestión de equipos multidisciplinarios. Ingles Intermedio.  
 

ANTECEDENTES LABORALES 

Marzo 2009 a Junio 2019 

LABORATORIOS BAYER S.A 
Bayer es una empresa Farmacéutica Multinacional Alemana, fundada en 1863, con más de 100 años en Chile. Compañía 
de Innovación con valores y competencias claves en los ámbitos de la salud y la agricultura.  
 
 
KEY INSTITUCIONAL MANAGER EN MARKET ACCESS 
 
Responsable de generar y consolidar herramientas fármaco-económicas y estrategias que beneficien los principios de 
costo-efectividad y con ello superar las barreras de acceso en los sistemas de salud públicos y privados. Relación con los 
stakeholders tomadores de decisión para la incorporación de nuevos productos en el mercado, con argumentos fármaco 
económicos. Responsable de diseñar e implementar estrategias de acceso a mercados de terapias para enfermedades de 
alto costo. Incorporar los principales productos de la compañía en los vademécum de las principales instituciones de salud. 
 
Identifica y se relaciona con stakeholders para implementar planes estratégicos de marketing y ventas en instituciones  de 
salud, incluyendo cadenas farmacéuticas. Responsable de resultados comerciales de la compañía, manejando 
distribuidores, cadenas e Instituciones públicas y privadas de salud. Gestión del proceso de inclusión de medicamentos de 
enfermedades de alto costo sin cobertura, desarrollando programa de costos compartidos con las áreas privadas.  
 
Interactúa directamente con departamento médico, áreas comerciales y de operaciones de la compañía. Gestión de 
cuentas claves a nivel de clínicas y pagadores, modelamiento de diversas estrategias con pagadores y participación en 
programas de asociación de pacientes. Desarrollo de acuerdo de riesgo compartido.  
  
Logros: Generar y consolidar herramientas fármaco-económicas y estrategias que beneficien los principios de costo-
efectividad, con ello superar barreras de acceso en los sistemas de salud públicos y privados.  Esto fue un cambio de 
paradigma y forma en que se estaba trabajando. En la actualidad se han realizado 4 estudios fármaco económicos; dos 
canasta de micro costeó, una en el área de oftalmologia, otra para el área de oncología, un estudio de costo efectividad 
para el sector público y un impacto presupuestal para presentar al sistema de salud privado de Isapres. Ej: Implementación 
de  plan piloto en UC Christus para incorporar una nueva tecnología, que mejora la calidad de vida de los pacientes y 



ahorra recursos  y al prestador clínico y disminución de costos para la isapre, avalado por un estudio de impacto 
presupuestal.  
Impacto en la organización: Esto finalmente generó que se trabajara con este modelo en acceso de la empresa hasta el 
día de hoy.  
  
KAM – KEY ACCOUNT MANAGER  
Responsable de gestionar cuentas claves, trabajando en terreno, realizando un mapeo de los principales centros y clínicas 

a nivel país, gestionando en cada uno de ellos, con de los principales líderes de opinión y stakeholders claves para la toma 

de decisiones.   

 

Logro: Ingresar al mercado chileno de manera exitosa una nueva molécula, logrando en la actualidad ventas por sobre el 

millón USD. 

 
Febrero 2007 a Marzo 2009 

LABORATORIOS SAVAL S.A. 
Laboratorios SAVAL compañía farmacéutica con presencia a nivel internacional, ha incursionado en numerosos países de 
la región, participando en esos mercados con el mismo espíritu de trabajo con que se ha desarrollado hasta hoy en Chile: 
ofreciendo una amplia cartera de productos y servicios que contribuyen al bienestar de las personas.  
 
REPRESENTANTE MÉDICO  
Representante Medico, encargado de gestionar una amplia paleta de productos, incorporándolos en el vademécum de las 
principales clínicas y centros médicos a cargo. Encargado de participar en reuniones clínicas, visitando a los principales 
médicos de la zona y clientes claves para el negocio como químicos farmacéuticos, enfermeras y encargados de compra.  
Logro: Adaptarse a una nueva metodología de trabajo  y gestión de ventas con el modelo farmacéutico.  
 
 

Enero 2004 a Enero 2007 

FARMALIDER S.A 
Cadena farmacéutica de retail, que contaba con más de 70 locales a lo largo de todo el país. En el año 2016 concretó una 
alianza estratégica con Farmacias Ahumada, para fusionar su negocio de farmacias. 
 
QUÍMICO FARMACÉUTICO DIRECTOR TÉCNICO, SANTIAGO Y REGIONES 
Responsable frente a la autoridad sanitaria ISP, del correcto funcionamiento y dispensación de los fármacos. Gestionar 
eficientemente de los stocks y recursos, mantener un equilibrio entre el inventario y manejo de mermas. Gestión y 
capacitación del personal a cargo, realice contantes capacitaciones en diversos tópicos atingentes a la gestión.  
Gente a cargo: 5 Auxiliares de farmacia.  
Logro: Dentro de los principales logros destaco la creación de un gran equipo de trabajo, cohesionado, orientado al trabajo 
en equipo y al logro de resultados, con foco en la excelencia. Esto nos permitió ser líderes durante varios años en venta 
de productos de alta rentabilidad, ganando varios premios, y ser destacados por la compañía como un ejemplo 
 

Enero 1998 a Diciembre 2003 
FARMACIAS SALCOBRAND S.A  
Sus orígenes se remontan al año 2000, tras la fusión de las Farmacias Salco y Brand. SalcoBrand es una de las principales 
cadenas de farmacias en Chile, en la actualidad operan con 305 farmacias, distribuidas en todo el territorio nacional,con 
una participación del 26%del mercado farmacéutico.  
 
QUÍMICO FARMACÉUTICO, DIRECTOR TÉCNICO  
Responsable frente a la autoridad sanitaria ISP, del correcto funcionamiento y dispensación de los fármacos. Gestionar 
eficientemente los stocks y manejo de mermas. Liderar del equipo de auxiliares de farmacia y personal de bodega. 
  



 
 
EXPERIENCIA ACADÉMICA 

2016    Profesor de la Cátedra “Marketing  para Visitadores. Médicos y Auxiliares de Farmacia”. Instituto de 
capacitación, SERSOFT.           

2012     Profesor de la Cátedra “Técnico en Farmacia”. Centro de Formación Técnica ENAC.    
2008     Profesor encargado de la Cátedra “Técnico en Farmacia”. Centro de Formación Técnica “INACAP”   
2005 - 2006   Profesor Encargado de la Cátedra de Farmacología para alumnos de tercer año de Enfermería. Universidad 

Arturo Prat” Depto. de Química, Iquique                      
 
ANTECEDENTES ACADÉMICOS  

2018                Diplomado Evaluaciones Económicas y Tecnología en Salud, Pontificia Universidad Católica de Chile.   
2017 - 2019   Diplomado en Gestión de Salud Pública y Privada, e-Class U. Andes.  
2011                Diplomado en Asuntos Regulatorios Cosméticos y productos Biológicos, Universidad de Chile. 
1996 - 2003   Químico Farmacéutico, Licenciado en Ciencias Farmacéuticas, Universidad de Chile. 
 
 
CURSOS POST GRADO 

2017      Métodos Estadísticos para la Investigación en Salud, Facultad de Salud Pública,  Universidad de Chile. 
2017     Introducción a la Fármaco Economía, Economía de la Salud y del Medicamento, Facultad de Ciencias 

Químicas y Farmacéuticas, Universidad de Chile. 
2003    Marketing y Estrategias en el Campo Farmacéutico, Facultad de Ciencias Químicas y Farmacéuticas,  
  Universidad de Chile. 
 
 
OTROS   

Manejo Office Nivel Intermedio  
Ingles Nivel Intermedio  
Hobbies: Huertos orgánicos, vida familiar y teatro. 

 


